
Are you the rock we're looking for?

International Key Account Manager

Elke dag gaan wij bij Rock Recruitment op zoek naar de juiste kandidaat voor onze klanten. Dat doen we sinds 2018. Vorig jaar 

haalden we daarbij een succesratio van maar liefst 83%, een buitengewoon resultaat voor onze sector. Dat dat niet onopgemerkt 

blijft, merken we aan het groeiende aantal klanten waarvoor we blijvend rekruteren. We gaan voor onze klanten steevast op zoek 

naar de perfect match. Of om het met onze slogan te zeggen: We dig deep to unearth the best talent!

DE JOB

Operating from Ghent, Belgium, the firm creates new and alternative ways to make life better and healthier through 

innovative solutions in the field of consumer healthcare. At our Company we create value combining scientific innovation with 

consumer insights.

Our “pearls” are marketed thru a global network of renowned Consumer Health Companies, which operate in pharmacy-oriented 

channels.  Oystershell Laboratories develops and designs innovative finished product solutions which are either commercialized 

under the brand names of our partners or co-branded. 

Our goal? To improve not only our lives, but also those of the next generation.

Our Company Values:

• Passion & Ambition

• Entrepreneurship & Creativity

• Integrity & Collaboration

We focus on the important things that will make the company achieve its targets, while giving people enough autonomy so they can 

combine both professional and family life optimally while remaining focused on achieving targets and quality of life. To deliver 

against our ambitious growth targets, we are recruiting an International Key Account Manager that reports to the CCO.

Role Description

• You grow and develop a portfolio of existing international accounts by increasing customer penetration, improving the contact 

matrix and translating the generated customer insights and dynamics into viable portfolio opportunities beyond the status 

quo.



•

In close collaboration with the Marketing and Business Development department, you drive the customer strategies and 

tactics.  You manage customer investments and develop/implement all key initiatives to sustainably grow sell-in and sell-out.

• During Top-to-Top meetings and operational follow ups, you represent Oystershell Laboratories to strengthen the 

relationships and drive and execute joint business opportunities with the assigned customers leading to growth and account 

contribution.



WIE WIJ ZOEKEN

Required Business Experiences (key differentiator in role)

• Master’s degree preferably in Economics or Life Sciences .Bachelor’s degree if relevant professional experience.

• Minimum 3-5 years of progressive commercial career advancement required, gained in an international oriented commercial 

role, demonstrating strong commercial agility and entrepreneurship.

• Familiarity and understanding with B2B sales is a must, where experience with branded products/solution thinking is a clear 

asset.

• Proven track record in account management and interaction on all customer levels (complex matrix environment of our 

partners). 

• Strong long-term relationship builder.

• Self-starter, pragmatic, and “can do mentality” but with the right agility for processes and analytics.

• Ability to analyze customer insights and dynamics and agility to develop tactical action plans with a strong drive for results.

• Fluency in Dutch/English.  

• This position is based in Ghent – Belgium, with occasional travel within the assigned region.

  WAT WIJ BIEDEN

Wat hebben wij jou te bieden? 

• Een groeiende onderneming die internationaal actief is.

• Gloednieuwe kantoorgebouwen en een dynamische structuur.

• Een interessant verloningspakket en vrijheid in de job.

WIE WIJ ZIJN

Het Oost-Vlaamse bedrijf is wereldwijd het nummer één in antiluizenproducten.

De onderneming zit in een stroomversnelling. Het bedrijf lanceerde de voorbije jaren tal van gepatenteerde producten - 

voorschriftvrije geneesmiddelen - in de apotheek zoals insectensprays, producten tegen nagelbijten, nagelschimmels en 

luierirritatie. En een medisch middel om wratten te bevriezen met stikstofoxide.

De onderneming is aanwezig in de VS en West-Europa en denkt nu aan expansie naar Oost-Europa, Azië en Latijns-Amerika.

Van legkippen tot luizen

De onderneming werd in de jaren zeventig opgericht als importbedrijf van gemalen oesterschelpen. Die dienden als 

voederingrediënt (calcium) voor legkippen, om de eierschalen te verstevigen. Het bedrijf kwam terecht in een groep en ging zich ook 

toeleggen op andere producten voor dieren. De focus werd verlegd naar voorschriftvrije geneesmiddelen voor mensen. De grote 

doorbraak was een antiluizenproduct zonder insecticiden.



Do you feel like our ROCKER?

Heb je interesse in deze vacature? Solliciteer dan via

info@rockrecruitment.be

www.rockrecruitment.be

Rock Recruitment

Stasegemsesteenweg 72

8500 Kortrijk

mailto:info@rockrecruitment.be
https://www.rockrecruitment.be

